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DR.LUX & PRAUNER

Senior Kundenbetreuer(in)

in der Vermogensverwaltung

lhre Aufgaben

» Als vertrauensvoller Ansprechpartner verantworten Sie die laufende Betreuung lhrer
Mandanten und bauen bestehende Mandatsbeziehungen aus

» Sie sind zustandig fur die Neuakquisition von vermogenden Privatkunden,

Unternehmern und Stiftungen und entwickeln hierfur gezielte Akquisestrategien

lhr Profil

Erfahrung:
Langere Berufserfahrung in der Akquise und Betreuung von Mandanten im Bereich
Vermogensverwaltung, Private Banking oder Family Office

Kenntnisse:
Fundiertes Produkt-Know-how in diversen Asset-Klassen und Passion fur die
Kapitalmarkte

Ausbildung:
Abgeschlossenes Studium, idealerweise im wirtschaftswissenschaftlichen Bereich,
und/oder eine branchenspezifische Berufsausbildung (z.B. Banklehre)

Qualifikation:

Unternehmerisches Denken, eigenstandige und adressatengerechte Prasentations- und
Kommunikationsfahigkeiten, hoher Qualitatsanspruch und Abschlussorientierung;
sicherer Umgang mit den gangigen Microsoft-Office-Programmen und Offenheit fur
neue Technologien (z.B. Kl, Social Media)

Sprachen:
Verhandlungssichere Deutschkenntnisse sowie gute Englischkenntnisse in Wort und
Schrift



Unser Angebot

« Erfolgreiches, inhabergefiihrtes Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen und
langfristigem Fokus

» Moglichkeit, eigene Ideen einzubringen und Verantwortung zu ubernehmen

» Flexibles Arbeiten und Freiraum zur eigenverantwortlichen Mandantenbetreuung

« Individuelle Weiterbildungs- und Karrieremoglichkeiten

» Angemessenes Einkommen bestehend aus Fixgehalt und erfolgsabhangiger Vergutung

Wenn Sie Interesse haben, das Wachstum unserer Vermogensverwaltung aktiv
mitzugestalten, freuen wir uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen mit einer Indikation zu
Ihren Gehaltsvorstellungen.

Dr. Lux & Prauner GmbH & Co. KG
Sudliche Munchner Str. 4
82031 Griunwald b. Munchen

www.LP-Vermoegensverwaltung.de

Senden Sie uns Ilhre Bewerbung gerne per Mail an: kontakt®@lpvv.de



http://www.lp-vermoegensverwaltung.de/
mailto:kontakt@lpvv.de

